FICHE OUTII: | M.I/AM T/

Avant de dire oui : est-ce que cette T FQ| T‘
occasion est viable pour ma pratique ? Qg cu.fure

ord-cotiere

SCENARIOS POSSIBLES

Projet rémunéreé, Projet modeste,
MAis avec Mais bien
beaucoup de encadré et
V|5|b|I|ie mMais <
non remuinérée frais et de temps coherent avec

cachés a la pratique f‘
@ , (

A PRENDRE EN CONSODERATION

Occasion gui
offre une grande

3. Ce qui est offert i '
1. Ce que I'occasion 2. Ce qy elle e: retour 4ml\:l:i:ns::)l(ls
demande reellement -
apporte Temps de Cachet, @u’es’r—ceA Qui dc,>|’r
Visibilité, revenu, oréparation remboursement de absolument Ie’rre prlesen’r
nouveau public, ' dépenses, pour que I'occasion

. , roduction, ) ?
experience, relation P hébergement, reste acceptable’

| | déplacements, e . Ex. : rémunération
professionnelle, garnir . . e s diffusion, droits, - .
, matériel, disponibilité, , minimale, frais couverts,
le portfolio,
apprentissages,

communications, soutien TeChmque’ délai réaliste, conditions
administration, suivis. promotion, O,UTreS fechniques suffisantes,
autres. confreparties. respect du droit
S d’auteur, efc. @
= =

MA DECISION

J'accepte u@ Je négocie Je refuse %P

A RETENIR

\ \ l [ / « Sl j'accepte cefte occasion, est-ce que je renforce ma prafique ou
est-ce que je fragilise quelque chose d'important ? »

. La visibilité n“est pas une rémunération : un cachet minimal garant
devrait toujours faire partie d'un contrat professionnel.

. Un projet peut étre intéressant tout en étant tfrop colteux en temps,
en argent ou en énergie.

. Dire non ou négocier n'est pas un mangue d’ouverture : cela peut
étre une maniere de protéger I’authenticité de sa pratique.
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